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Nazov firmy: BylLizka, s.r.o
ICO: 20250952
ZI: 5000 €
Majitel firmy: Yelizaveta Nevidnycha
Adresa firmy: Sturova 23, 040 01 KoSice
Telefonne Cislo: 0949 477 083
Fax: 0949 477 083

E-mail: yelizaveta.nevidnycha@student.tuke.sk
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2. Popis podniku

Firma ByLizka, s.r.o. vznikla 7. oktdbra 2025 v KoSiciach. Zakladatelkou a zaroven jedinou majitelkou
je Yelizaveta Nevidnycha, zacinajuca podnikatelka so zdujmom o interiérovy dizajn a moderné
kancelarske vybavenie.

ByLizka, s.r.o. - nova, dynamicka firma posobiaca v oblasti predaja a distribucie kancelarskeho
nabytku. Spoloénost vznikla s cielom priniest na slovensky trh kvalitny, funkény a esteticky
prepracovany kanceldrsky nabytok za dostupné ceny.

Cielom firmy je vytvorit pre zdkaznikov také pracovné prostredie, ktoré bude nielen praktické, ale aj
vizualne prijemné, ¢im sa podpori efektivita prace a celkova spokojnost zamestnancov.

Firma vykondva tieto hlavné ¢innosti:

e nakup kancelarskeho nabytku od doddavatelov zo zahranicia,

e predaj ndbytku zakaznikom,

e odborné poradenstvo pri vybere vhodného nabytku,

e propagdcia produktov prostrednictvom socidlnych sieti, online reklamy.

Firma ByLizka, s.r.o. posobi ako spojujuci ¢lanok medzi vyrobcami moderného kancelarskeho
nabytku a firmami, ktoré hladaju rieSenia na mieru pre svoje pracovné priestory.

Vyhody firmy:

e Siroka ponuka kanceldrskeho nabytku v réznych cenovych kategériach,
e doéraz na kvalitu a moderny dizajn,

e individudlny pristup ku kazdému zakaznikovi,

e moznost rychlej dopravy a montaze,

e profesionalne poradenstvo a zdkaznicka podpora,

® orientacia na dlhodobé vztahy so zakaznikmi.

3. Analyza podniku

3.1 Analyza vyrobku alebo sluzby

Firma ByLizka, s.r.o. sa zaobera predajom a distriblciou kancelarskeho ndbytku pre malé a stredné
podniky aj domacnosti. Cielom spoloc¢nosti je ponuknut zdkaznikom moderné, cenovo dostupné
rieSenia pre zariadenie pracovného prostredia.
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Vyrobky su vyrabané z kvalitnych a ekologicky Setrnych materialov, pricom firma kladie doraz na
dihd Zivotnost a moderny dizajn.

Ponukany sortiment zahfia:

e kancelarske stoly,

e stolicky a kresla,

e skrine a Ulozné priestory,

e doplnky — paravany, osvetlenie, dekoracie, UloZné boxy,
e sluzbu navrhu interiéru podla potrieb klienta.

3.2 Analyza spotrebitela

Zakaznikmi firmy ByLizka, s.r.o. budu predovsSetkym malé a stredné podniky, ktoré budu
potrebovat kvalitné a funkéné vybavenie svojich kancelarskych priestorov. Firma sa zameria aj
na zivnostnikov a domacich pouzivatelov, ktori si budu zariadovat pracovné prostredie v ramci
»home office®.

Ocakava sa, Ze klienti budu klast déraz na kvalitu materialov, dlhud Zivotnost a moZnost
prispésobenia dizajnu podla velkosti priestoru. Pri rozhodovani o kiipe budu spotrebitelia
zohladnovat najma cenu, dizajn, kvalitu a rychlost dodania. Vyznamnym faktorom bude aj
odborné poradenstvo a montaz, ¢o firme ByLizka, s.r.0. umozni ziskat konkurenénu vyhodu
vdaka osobnému pristupu a rieSeniam na mieru.

3.3 Analyza trhu

Trh kancelarskeho nabytku na Slovensku je rozvinuty a stabilny, s miernym rastom v dosledku
rozsirovania firiem a zvySujiceho sa dopytu po modernych a ergonomickych rieSeniach. Dopyt je
sustredeny najma vo vacésich mestach ako Kosice, Bratislava a Zilina.

Hlavnymi konkurentmi na trhu su:

e IKEA — medzinarodna znacka ponukajuca Siroky sortiment aj pre kanceldrske vyuzitie, silnd v
cenovej dostupnosti a dizajne.

e JYSK Slovensko — ponuka ndbytok pre domacnosti aj mensie kancelarie. Zakaznikov laka
pravidelnymi zfavami, no sortiment je zamerany skér na bezné typy kancelarskeho
vybavenia.

e Kondela - slovenska firma s rozsiahlou sietou predajni, pontka rézne cenové kategérie
kancelarskeho nabytku a rychlu dostupnost produktov.
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Trh je konkurencieschopny, no stale ponuka priestor pre mensie firmy so Specializovanou ponukou a
individualnym pristupom k zakaznikovi. Firma ByLizka, s.r.o. chce tito medzeru vyuzit zameranim sa
na kvalitny dizajn, profesionalne poradenstvo a sluzby na mieru.

Na lokalite KoSice a SirSom vychodnom Slovensku bude ByLizka ¢elit aj regionalnym predajcom a
$pecialistom. Tito budu predstavovat konkrétnu konkurenciu z pohladu dostupnosti, vztahu k
zakaznikovi a lokalnej pritomnosti.

Medzi relevantné konkurencné firmy v KoSiciach patria:

e ASKO Kosice — predajfia v mestskom centre, ktora bude mat dobrd viditelnost a klientelu.
e Nabytok Kollarova — regiondlny predajca s montdZou a rozvozom, orientovany na nabytok
vSeobecne, vratane kancelarskeho segmentu.

ByLizka sa bude v KoSiciach odlisovat tym, Ze bude klast d6raz na:

e rychlejsiu a flexibilnejSiu sluzbu — od poradenstva cez navrh po montaz;

e S$pecializaciu vyhradne na kancelarske priestory a home-office rieSenia, nie len univerzalny
nabytok;

e esteticky, moderny dizajn a ergonomické aspekty — ¢im oslovi firmy a zivnostnikov, ktori
hladaju kvalitnejSie vybavenie neZ Standardny sortiment.

4. Organizacna Struktira a manazment

Firma ByLizka, s.r.o. bude mat jednoduchu a prehladnt organiza¢nt Struktdru, ktord umozni
efektivne riadenie a komunikaciu medzi zamestnancami. Vzhladom na velkost podniku bude v
pociatocnej faze zamestnany mensi pocet pracovnikov.

Organizacna Struktura:

Riaditelka firmy

Dizajnér interiérov Montazny technik

Riaditelka firmy — Yelizaveta Nevidnycha: bude zodpovedat za strategické riadenie, obchodné
rozhodnutia a marketing.
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Dizajnér interiérov — bude pripravovat navrhy kancelarskych priestorov a poskytovat odborné
poradenstvo zakaznikom.

Montéazny technik — bude vykondvat dorucenie a montéaz kanceldrskeho nabytku u klienta.

5. Casovy harmonogram

Rozvoj firmy ByLizka, s.r.o. bude prebiehat postupne podla nasledujtcich etéap:

1. Etapa — ZaloZenie a priprava (september — oktéber 2025)

V tejto faze sa uskutolni registracia spolo€nosti, vytvorenie vizualnej identity (logo, webova stranka,
propagacné materialy) a nadviazanie spoluprace s dodavatelmi kancelarskeho nabytku. Firma si
zabezpecdi skladové priestory a vybavenie potrebné pre zaciatok podnikania.

2. Etapa — Spustenie prevadzky (november 2025 — marec 2026)
Po pripravnej faze sa spusti online predaj a propagacia prostrednictvom socialnych sieti a
reklamnych kampani. Firma zacne realizovat prvé zakazky a budovat meno na trhu v KoSiciach.

3. Etapa — Stabilizacia a rozvoj (rok 2026 — 2027)

Cielom bude upevnit poziciu na lokdlnom trhu, rozsirit ponuku produktov a sluzieb o interiérové
doplnky. Firma planuje nadviazat dlhodobé spoluprace s podnikmi. V tejto faze sa bude budovat aj
vacsi skladovy priestor a zlepsovat logistika.

4. Etapa — Expanzia a diverzifikacia (rok 2028 a dalej)

V tejto etape firma planuje otvorit vlastny showroom v Kosiciach, kde budu vystavené
najpredavanejsie produkty a navrhy kancelarskych zostav. Zaroven sa zvazi rozsirenie pésobnosti do
inych miest vychodného Slovenska (napr. PreSov, Michalovce).

6. SWOT analyza

Silné stranky: individudlny pristup k zakaznikom, moderny dizajn, kvalitné materialy, rychla
komunikacia a montaz, moznost navrhu interiéru na mieru.

Slabé stranky: nova firma bez histdrie a referencii, mensi kapital, na zaciatku zavislost od
dodavatelov.

PrileZitosti: rastuci dopyt po modernom kancelarskom nabytku, trend prace z domu, rozvoj online
predaja a spolupraca s lokdlnymi firmami.
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Hrozby: silnd konkurencia velkych predajcov (ASKO, IKEA, Kondela), rast cien materialov.
7. Financny plan
Firma ByLizka, s.r.o. bola zalozena v roku 2025 so zakladnym imanim vo vySke 5 000 €, ktoré je

plne splatené. Financny plan firmy je zamerany na stabilny a postupny rast s dérazom na
efektivne vyuzivanie vlastnych zdrojov a reinvestovanie zisku do dalSieho rozvoja.

Pociatocné investicie:

registracia spoloc¢nosti a administrativne poplatky: 500-1000 €
- zariadenie kanceldrie a mensieho skladu : 2000 €

- nakup prvych produktov a vzorovych kusov: 3000 €

- marketing, reklama, webova stranka a vizudlna identita: 1000 €
- ostatné prevadzkové vydavky (technika, doprava, sluzby): 500 €

Spolu investované prostriedky: priblizne 7000 - 8000 €

Predpokladané financné vysledky:
Rok 2026:

ocakavany rocny obrat: 60 000 €, ro¢né naklady (tovar, doprava, marketing, sluzby): 45 000 €,
odhadovany zisk: 15 000 €

Rok 2027:
predpokladany rast obratu o 15 % - 20% : priblizne 72 000 €, odhadovany zisk: 27 000 €

Cielom finan¢ného riadenia firmy ByLizka, s.r.o. bude udrzat zdravy cash-flow, rozumne hospodarit s
nakladmi a zaroven postupne investovat do rozSirovania ponuky a zlepSovania sluZieb pre
zékaznikov. Firma bude sledovat rentabilitu jednotlivych produktov a optimalizovat nakupné
podmienky, aby si udrzala konkurencieschopnost na trhu.
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